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Nicht nur Deutschlands schnells-
ter PC-S5chrauber, Patrick Pusch
von X-Hardware, kommt aus
Chemnitz. Auch das fiihrende
auf Supercomputing spezialisier-
te Systemhaus, die Firma Megwa-
re, hat ihren Sitz in Sachsens
drittgréfter Stadr. Tatsichlich
begann Megware selbst als As-
semblierer und fertigte friher
PCs der Marke Escom. 2000 baute
das Unternehmen dann im Rah-
men eines Projekts far die Uni
Chemnitz einen Cluster aus 528
PCs aul - damals der leistungs-
fihigste Rechner Europas, der
ausschlieflich auf Standardkom-
ponenten basierte. Damit begann
die Erfolgsgeschichte von Meg-
ware im High Performance Com-
puting (HPC).

Zur Erfolgsgeschichte hat sich
inzwischen auch die gesamte Dis-
ziplin entwickelt: HPC =zdhlte
zwischen 2002 und 2007 zu den
schnellstwachsenden Segmenten
der IT-Branche: im Jahresdurch-
schnitt erhdhte sich das Marktvo-
lumen laut IDC um 74 Prozent.
Der steigende Stellenwert lisst
sich auch an der Entwicklung
des Branchentreffs. der Inter
national Supercomputing Con-
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Expandierender Markt

Supercomputing -

eine Chance fiir den Channel

High Performance Computing (HPC) zahlt zu den schnellstwachsenden Segmenten der IT-

Branche. Selbst grofie Hersteller verfiigen bislang nur iiber eine Handvoll Partner, die

sich Kompetenz in dieser Disziplin erworben haben. Mit dem Einstieg von Microsoft in den
HPC-Markt wird das Thema allmahlich fiir breitere Kreise im Channel interessant.

sakis, Manager Deep Computing
Sales bei I[BM. Allerdings handelt
es sich jeweils nur um eine Hand-
voll Systemhduser, mit denen die
Hersteller
Stets fallen beim Stichwort HPC
die gleichen Namen wie Antau-

zusammenarbeiten.

ris, Bechtle, Cancom Sysdat,
Comline, Comparex, Computa-
center, ICT, Profi, RZNet, SVA und
eben Megware. Dass der Kreis der

Microsoft macht HPC zum Massenmarkt.

ference (ISC), ablesen. Die expan-
dierende Konferenzmesse fand
Ende Juni in Hamburg statt. Ka-
men im Vorjahr, damals noch in
Dresden, knapp 1.400 Teilneh-
mer zur [SC, so waren es diesmal
rund 300 mehr. Die Zahl der Aus-
steller stieg von 80 auf 120, dar-
unter die Top-Hersteller der Bran-
che wie Fujitsu, HP, IBM, Intel,
Microsoft und Sun.

Langstist das Thema im Chan-
nel angekommen. sWir wickeln
viel HPC-Geschift dber Partner
ab«, bestitigt Manousos Markout-

Partner ldberschaubar ist, liege
an den hohen Anforderungen.
die HPC an Systemhdiuser stelle,
meint Eva Beck, Business Deve-
lopment Manager Scalable Com-
puting bei HP; »Es ist schon mit
grolfem Aufwand verbunden,
sich das erforderliche Know-how
und die entsprechenden S5kills
anzueignen.s

Allerdings lohnt sich der Auf-
wand. Denn der HPC-Markt wird
welter expandieren und wver-
spricht hdhere Margen. als sie im
klassischen Hardware-Geschift
tiblich sind. Zwar kann sich auch
diese Disziplin nicht der Wirt-
schaftsflaute entziehen. Wih-

rend allerdings der gesamte Ser-
ver-Markt in diesem Jahr laut IDC
weltweit um 22 Prozent ein-
bricht und 2010 stagniert, wer-
den die Umsitze mit HPC-Ser-
vern nur um 5.4 Prozent zuriick-
gehen und 2010 wieder leicht
zulegen. Da Supercomputing
schneller wichst als der Gesamt-
markt, rechnet IDC damit, dass
2014 bereits jeder dritte verkauf-
te Server fir einen Cluster be-
stimmt ist.

In den kommenden Jahren
diirfte vor allem Microsoft dafir
sorgen, dass sich breitere Kun-
denkreise mit HPC befassen. Flr
den weltgrdlbten Software-Her-
steller. der seit drei Jahren eine
Losung anbietet, besitzt das The-
ma strategische Bedeurung. Mit
dem Windows HPC Server 2008
will Microsoft die technologi-
schen Hirden fiir Anwender sen-
ken. sWer einen Windows Server
einrichten und administrieren
kann, ist auch in der Lage, einen
Windows-Cluster aufzubauen
und zu betreibens, versichert
Wolfgang Dreyer, HPC Product
Manager bei Microsoft. Daher
komme potenziell jeder Partner,

der liber Server-Kompetenz verfii-
ge, als HPC-Partner des Herstel-
lers in Frage. Eine zusitzliche
Zertufizierung verlangt das
Unternehmen nicht.

Auch wenn Drever die Be-
nutzerfreundlichkeit des Micro-
soft-Produkts herausstellt, will
er nicht den Eindruck vermit-
teln, ber HPC handele es sich
um ein triviales Thema. *Die ei-
gentliche Herausforderung be-
steht darin, die Aufgabenstellung
beim Kunden zu verstehen und
die Fachanwendungen zu ken-
nen, die dessen Prozesse unter-
stiitzen.« Deshalb sei es bei HPC,
mehr als bei vielen anderen
Disziplinen, essenziell fir Part-
ner, sich auf einzelne Branchen
zu konzentrieren.

Bedarf an Clustern

Den Aspekt der Fokussierung be-
tont auch Joachim Wagner, Busi-
ness Development Manager beim
Microsoft-Partner GN5S Systems.
Der Braunschweiger [T-Dienst-
leister konzentriert sich auf An-
wendungs-Infrastrukturen fir
Produktentwicklung und Engi-

Jeder dritte Server
wird 2014 laut IDC
in einem High-Per-
formance-Cluster
eingesetzt

neering in der Automobilindus-
trie. »Fiir uns sind 100 bis 120
Applikationen relevant, mit de-
nen wir uns auskennen mussen.«
Dazu zdhlen etwa CAD- und Si-
mulationsprogramme. Fir Mi-
crosofts HPC Server sieht Wagner
gute Markichancen. Denn nach
seiner Beobachtung arbeiten vie-
le Kleinere Ingenieurbiiros bis-
lang ausschlieBlich mit Worksta-
tions. sDort gibt es durchaus ei-
nen Bedarf an Cluster-Systemen,
auf denen im Hintergrund auf
windige Berechnungen ausge-
fihrt werden.: Zudem seien
HPC-Losungen wegen sinkender
Hardware-Preise inzwischen er-
schwinglich geworden.

Linux dominiert

Derzeit wird der HPC-Markt von
Linux dominiert. In 75 Prozent
aller Installationen dient das
Open Source-Betriebssystem als
Plattform. Windows kommt auf
einen Anteil von finf Prozent.
Bei den von Megware aufzebau-
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ten Clustern lautet das Verhilt-
nis von Linux zu Windows sogar
99 zu eins, wie Dirk Viertel, Ge-
schiftsfithrer des Chemnitzer
Systemhauses, berichtet. »ich
wiirde mir allerdings winschen,
dass der Anteil von Windows zu-
nimmt.« Denn fiir Anwender, die
sich vor allem in der Microsoft-
Welt auskennen. sei der Win-
dows HPC Server ein hervorra-
gendes System. Dessen Vorteile
liegen laut Viertel in der einfa-
chen Administrierbarkeit und im
zuverldssigen Hersteller-Support.

Auch der Megware-Geschiifts-
fithrer hailt Spezialisierung und
Fokussierung fur Schldssel zum
Erfolg im HPC-Geschift. sMan
muss die Prozesse des Kunden
kennen. um zu verstehen, welche
Losung er bendtigt.e Zu den ver-
schiedenen Branchen, die Meg-
ware mach rund zehn Jahren
Erfahrung mit Cluster-Lésungen
inzwischen adressiert, zihlen
Forschung und Lehre, Fahrzeug-
bau, Chemie, Pharma sowie Ol
und Gas.

Eine wesentliche Anforde-
rung beim Aufbau von HPC-Clus-

Megware-Geschiftsflihrer Dirk Viertel hdlt Fokussierung fir
den Schlissel zum Erfolg im HPC-Geschift

tern ist das richtige Sizing. Die
bendtigte Rechenleistung hingt
hauptsichlich von den Anwen-
dungen ab. die auf der Infra-
struktur laufen sollen. Deren Per-
formance nimmt aber nicht line-
ar mit der GréBe eines Clusters
zu, sondern die Leistungskurve
flacht tendenziell ab. Dabei ver-
hilt sich jede Applikation an-
ders. In der Regel verfiigen die
grofen Hardware-Anbieter Gber
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oder Abteilungen. Die Hirden
fur den Einstieg sind jedenfalls
nicht uniberwindlich. sUnserer
Einschitzung nach kénnen Ser-
ver-Reseller. die den Lernauf-
wand nicht scheuen, relativ
schnell damit beginnen, HPC-5ys-
teme zu verkaufene, sagt Steve
Conway, Research Vice President
bei IDC. Das Marktforschungs-
unternehmen empfiehlt Neuein-
steigern, sich zundchst auf Lo-

Jede Applikation verhdlt sich anders.

Benchmark-Daten fir zahlreiche
Anwendungen, die sie ihren Part-
nern zur Verfigung stellen. Dar-
tiber hinaus unterstitzen Her-
steller wie HP und IBM ihren
HPC-Channel regelmiBig mit
mehrtigigen Schulungen, bei de-
nen sie auch neue Partner an das
Thema heranfihren.

Sicher werden Neulinge nicht
mit dem Aufbau von Supercom-
putern mit Hunderten von Re-
chenknoten beginnen. Unterhalb
davon gibt es im Markt aber
auch Bedarf an kleineren Cluster-
Losungen flar Arbeitsgruppen

sungen fir Arbeitsgruppen zu
konzentrieren, die vom Preis her
unter 70.000 Euro liegen. Zu den
groften Treibern von HPC wird
laut Conway kiinftig Business In-
telligence gehdren. Denn riesige
Datenmengen, wie sie grolere
Unternehmen in ihren Data Wa-
rehouses sammeln, lassen sich
nur mit Server-Clustern einiger-
maken schnell auswerten.
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